
Crecimiento Estrategias implementadas para crecer orgánicamente en un alto 
porcentaje anual de una sola cifra e invertir en programas que entreguen nuevos 
productos, nuevos mercados y geografías expandidas.

Productividad Impulsar 3-5% de las ganancias totales de productividad de los costos 
brutos cada año, lo que fi nancia el crecimiento y aumenta los márgenes.

Desarrollo de personal Los empleados capacitados impulsan el éxito a largo plazo

Efi ciencia de activos La administración efectiva de los activos crea ventajas y 
resultados fi nancieros positivos. 

TriMas está comprometida a crear una cultura de mejora 
continua y a aumentar el valor comercial. 

TriMas Corporation es una empresa diversifi cada que diseña, fabrica 
y distribuye productos técnicos y aplicados que brindan sus servicios 
a una variedad de mercados fi nales industriales, comerciales y de 
consumo en todo el mundo. TriMas brinda a sus clientes productos 
y servicios destacados que refl ejan el compromiso de la empresa de 
comercializar liderazgo, innovación y excelencia operativa. TriMas está 
organizada en seis segmentos declarables: Empaquetado, Energía, 
Aeroespacio y defensa, Componentes técnicos, Cequent Asia-Pacífi co 
y Cequent América del Norte. Con sede central en Bloomfi eld Hills, 
Michigan, TriMas tiene aproximadamente 4,000 empleados en más de 
60 plantas diferentes, en 11 países. 

Modelo de operaciones  El modelo de operaciones de TriMas es el marco 
alrededor del cual TriMas construye una mejor empresa, lo que le permite a cada uno 
de sus negocios alcanzar niveles más altos de rendimiento mediante un crecimiento 
y una utilización del capital disciplinados, esto último fi nanciado por los ahorros que 
surgen de los continuos proyectos de mejora e iniciativas efi cientes. Todo esto se 
logra mediante equipos de alto rendimiento y la utilización efi ciente de los activos.

Diseñada para el crecimiento

Cotiza en NASDAQ: TRS

Datos fi nancieros que surgen de las operaciones 
continuas para los períodos provistos 
(montos en millones, excepto los montos de acciones)

 2010 2009

Ventas netas $942.7 $803.7

Ingresos $  41.9 $  12.7

Dilución de las ganancias 
por acción $  1.21 $  0.37

Flujo de caja operativo $  95.0 $ 83.5

Aspectos fi nancieros destacados 
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La familia de compañías de TriMas está formada por un diverso grupo de empresas que ofrecen 
una amplia cartera de productos y servicios innovadores. Aún con esta diversidad, la mayoría 
de las empresas comparten atributos importantes, por ejemplo:

• �Procesos de operación comunes que fomentan la 
priorización del capital y la cultura del rendimiento

• �Oportunidades de crecimiento y productividad

• �Fuerte generación de flujo de caja

• �Productos altamente técnicos patentados por nuestra empresa

• �Mercados concentrados con puestos líderes en el mercado

• �Relaciones bien establecidas con los clientes

• �Nombres de marca fuertes

El segmento de Energía diseña, fabrica y distribuye productos de sellado industrial y sujetadores para los mercados 
de refinamiento de petróleo, petroquímicos, de yacimientos de petróleo y otros mercados industriales. Estos productos 
altamente técnicos están diseñados y fabricados muy cerca de su base de clientes de refinamiento y petroquímicos 
para garantizar una entrega y un servicio rápidos. Los productos incluyen: juntas metálicas y no metálicas, así como 
diversos tipos de pernos y productos de especialidad.

Ingresos de 2010: $129.1 millones

Energía

El segmento de Aeroespacio y defensa diseña, desarrolla y fabrica componentes técnicos de precisión para brindar 
servicio a los mercados del aeroespacio y la defensa. Los clientes finales para estos productos son empresas y 
distribuidores de aviación comercial, fuerzas militares estadounidenses y aliadas y grandes contratistas. Los productos 
incluyen: espigas roscadas permanentes y sujetadores temporarios utilizados en el ensamble de aviones comerciales, 
empresariales y militares, y una variedad de componentes de municiones militares. 

Ingresos de 2010: $73.9 millones

Aeroespacio y defensa

Cequent, que incluye nuestros segmentos de Cequent Asia-Pacífico y Cequent América del Norte, es líder del mercado 
en el diseño, la fabricación y la distribución de una amplia variedad de productos de remolque de alta calidad y 
diseñados a pedido. Este grupo brinda sus servicios a diversos mercados, entre ellos equipos originales, mercado de 
posventa y clientes minoristas en los mercados agrícola, de servicios públicos, marino, militar, de remolque, industrial, 
de vehículos recreativos y automotor. Los productos incluyen: productos de remolque de trabajo pesado, componentes 
de remolque estructurales y eléctricos, gatos, acopladores, controladores de frenos, portaequipajes para techos de 
vehículos, productos de manejo de carga, barras de remolque, sistemas de protección/seguridad y otros accesorios.

Ingresos de Asia-Pacífico de 2010: $76.0 millones       Ingresos de América del Norte de 2010: $339.3 millones

Cequent

El segmento de Componentes técnicos diseña, fabrica y distribuye un diverso grupo de productos técnicos para el 
uso dentro de los mercados de petróleo y gas, industrial, automotriz y medicina. Los productos incluyen: piezas y 
motores de especialidad, compresores, equipos de producción de gas y bombas químicas para pozos de petróleo y 
gas; cilindros de alta y baja presión para transporte, almacenamiento y distribución de gases comprimidos; conectores 
de especialidad para la industria automotriz; instrumentos de corte de precisión para la industria de la medicina; y 
herramientas de precisión y especialidad, como brocas para centrar, cortadores, fresas universales de espiga y 
avellanadoras para el mercado industrial del trabajo de metales.

Ingresos de 2010: $153.2 millones

Componentes técnicos

El segmento de Empaquetado diseña, fabrica y distribuye productos de cierre y dosificación innovadores y altamente 
técnicos para una amplia gama de mercados finales. Estos productos de alto rendimiento y valor agregado están 
diseñados para mejorar la capacidad de los clientes mundiales de este segmento para almacenar, transportar, procesar 
y dosificar diversos productos en los mercados industriales, agrícolas, de consumo, alimentos, bebidas, nutrición, 
cuidado personal, farmacéutica y medicina. Los productos incluyen: tapas de cierre de acero y plástico, protecciones 
de tambores y cubos, anillos, palancas y sistemas dosificadores de especialidad, como bombas, espumadores y 
rociadores de especialidad.

Ingresos de 2010: $171.2 millones

Empaquetado 

Para obtener más información, visite www.TriMasCorp.com


